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Forord

Kære aftalepartnere,
velkommen hos Vegas!

Direkte salg – network marketing – har ændret sig drastisk inden for de sidste år. Nye virksomheder, nye produkter og 
nye muligheder som f.eks. internettet er kommet for at blive. Direkte salg skaber hver dag grundlag for arbejde for 
mange tusind mennesker, enten som heltids- eller deltidsbeskæftigelse.

Vi fra Vegas har været med siden 2003. Og stadig er vores succes baseret på klare værdier, som vi værner om: fair 
partnerskaber, bedste kvalitet, attraktive priser og fremragende indtjeningsmuligheder.

I denne informationsbrochure vil vi gerne præsentere dig for denne effektive og seriøse virksomhedspolitik. Moderne, 
trendy dufte, eksklusive plejeserier, kostbar deko-kosmetik, eksklusive smykker og førsteklasses kosttilskud – vi 
garanterer naturlige indholdsstoffer, overskudsgivende produkter og en god  
indtjening.

Er du interesseret? Godt, så bør du læse de følgende sider meget omhyggeligt. Det kan godt betaler sig, det lover vi!

HJEMSTED TYSKLAND

HJEMSTED PORTUGAL

Carlos Fernandes
Grundlægger

Nelson da Costa
Grundlægger
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Kvalitetscertifikat

Alle vores kosmetikprodukter er dermatologisk testet, og desuden har vi fået testet en stor del af vores produkter hos 
Dermatest, det anerkendte institut for dermatologiske og kliniske tests. Dermatest har certificeret alle
de testede Vegas Cosmetics produkter med topkarakteren "meget god". Fremover finder du ved de testede 
produkter i vores katalog og direkte på selve produktet kvalitetsstemplet "Dermatest meget god", for også her 
ønsker vi at fremhæve vores produkters førsteklasses kvalitet. Hermed bekræfter vi endnu engang, at du får en høj 
kvalitetsstandard, når du vælger Vegas Cosmetics.

Høj kvalitet til lave priser

Tidligere kunne man altid kende kosmetikprodukter af eksklusiv kvalitet på deres høje pris. I dag ved forbrugerne, at 
den høje pris mest skyldes dyre mærkelicenser, annoncering og diverse mellemhandlere samt dyr emballage og et 
opreklameret image. På følgende illustration viser vi dig, hvordan disse priser, som ses hos mange forbrugsgoder, er sat 
sammen. Det skal hjælpe dig med at se fordelene ved vores forretningsmodel og navnlig vise dig, hvor der kan spares 
uden at det på nogen måde går ud over kvaliteten.

Detailhandel:

Direkte salg:

Detailhandel

Engroshandel

Annoncering

Licenser | mærke

Emballage | design

Producent

Salg | konsulent Vegas Cosmetics

Emballage | design

Producent
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Marketingkoncept

100€
250€
500€
750€

1.000€
2.000€

4.000€

6.000€
8.000€

10.000€

10.000€

3%
6%
9%

11%
14%
17%

19%

21%
23%

25%

26%

+ 10 direkte linjer, kvalificeret på trin 6%

Kvalifikation teamleder (TL)
Bilbonus (200€/måned netto)
(uden TL & OL)

Kvalifikation organisationsleder (OL)
Bilbonus (450€/måned netto)
(uden TL & OL)

Kvalifikation ekstrabonus:
min. 4.000 UP restgruppeomsætning < anpartsvis
min. 10.000 UP restgruppeomsætning < komplet
Fra 5 direkte OL ingen restkvalifikation påkrævet
Differenceekstrabonus mellem de pågældende trin 
udbetales komplet.

Bilbonus (1000€ /måned. netto)

UP: Omsætningspoint | UV: Omsætningsvolumen TL: Teamleder | OL: Organisationsleder

Marketingkoncept

Kvalifikation dybdebonus:
Du er OL med 10.000 UP restgruppeomsætning og 
har direkte OL, der hver især har kvalificeret sig med 
mindst 4.000 UP restgruppeomsætning. For disse 
direkte OL betaler vi op til den næste ligeværdigt 
kvalificerede person en dybdebonus. Der betales også 
differencedybdebonus. 

Fra 5 direkte OL ingen restkvalifikation påkrævet.

1 direkte organisationsleder

3 direkte organisationsledere

5 direkte organisationsledere

Kvalifikationsperioden er hver måned fra 1. til 30./31. hver måned. Al omsætning, også udlandsomsætning, tælles sammen og danner 
grundlag for at finde bonustrinnet samt andre tillægsydelser som f.eks. bilbonus osv.
Du kan altid få adgang til at se hele din organisations omsætning på dagsbaserede omsætningslister. Foran hver partner står den 
pågældende landeidentifikation. Premiumkunder fremgår også.

Bonus:
Fra UP:

Ekstrabonus:
Fra:

1 direkte organisationsleder

3 direkte organisationsledere

5 direkte organisationsledere

10 direkte organisationsledere

15 direkte organisationsledere

(3 måneders 

kvalifikationsperiode)

10% ekstrabonus

11% ekstrabonus

12% ekstrabonus

12,5% ekstrabonus

Firmabil

Generel kvalifikation for at gøre bonuskrav 
gældende:
min. 50€ UP gennem egen omsætning eller gennem 
nysponsorerede direkte premiumkunder i den 
tilsvarende bonusmåned. 
Bilbonus udbetales månedligt efter at kvalifikationen 
er opnået (ingen kvalifikationsperiode).

Dybdebonus:
Fra:

Årsbonus:
Fra årsomsætning (UP):

1% dybdebonus

2% dybdebonus

3% dybdebonus

Kvalifikation årsbonus:
Min. 4.000 UP restgruppeomsætning om måneden uden 
TL og OL

500.000€
1.000.000€
2.000.000€
3.000.000€
5.000.000€

1% årsbonus
1,5% årsbonus

2% årsbonus
2,5% årsbonus

3% årsbonus

Eksempel: Mercedes GT / Bentley

Ekstrabonus:
Fra:

20 direkte organisationsledere

(12 måneders 

kvalifikationsperiode)

Hjemsted Algarve
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Bilkoncept

Eksempel: 
BMW 1er
Mercedes Benz A klasse

TL: Teamleder | OL: Organisationsleder | køretøjer kan vælges frit UP: Omsætningspoint | UV: Omsætningsvolumen

Bilkoncept

Teamleder - 4.000€ UP
(Bilbonus til 200€/måned. netto)

Kvalifikation:
uden TL & OL

Eksempel: 
Mercedes Benz E klasse
BMW X5

Organisationsleder - 10.000€ UP
(Bilbonus til 450€/måned. netto)

Kvalifikation:
uden TL & OL

Eksempel: 
Porsche 911
BMW 6er Cabrio

5 direkte organisationsledere
(Bilbonus til 1.000€/måned. netto)

Eksempel: 
Bentley
Mercedes GT

15 direkte organisationsledere
(Firmabil)

Kvalifikation:
3 måneders kvalifikationsperiode
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Eksempel

40% af 500€
14% af 500€
14% af 250€
8% af 250€

*Indtjening: 325,00€

1.000€ UP i alt
Trin: 14%

Difference
8%

4.200€ UP i alt
Trin: 19%

Difference Difference

5% 8% 8% 10% 10%

Bruttoavance:
Egenbonus:
Bonus for PK 1+2:

40% af 500€
19% af 500€
19% af 200€

200,00€
95,00€
38,00€

*Indtjening: 803,00€

Konsulent 1
Konsulent 2+3
Konsulent 4+5
+ TL-bilbonus

5% af 1000€
8% af 1500€

10% af 1000€

50,00€
120,00€
100,00€
200,00€

Gruppebonus:

+ Kvalifikation teamleder (TL)

+

Indtjeningseksempel:

Bruttoavance:
Egenbonus:
Bonus for PK 1+2:
Gruppebonus konsulent 1:

200,00€
70,00€
35,00€
20,00€

PK1
100€

PK2
150€

Indtjeningseksempel:

PK1
100€

PK2
100€

Eksempel Konsulent Teamleder

Du
14%
500€

Konsulent 1
6%

250€

Du
19%
500€

Konsulent 3
11%
750€

Konsulent 4
9%

500€

€Konsulent 1
14%

1000€

Konsulent 2
11%
750€
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Eksempel

Konsulent 4-7 8% af 9500€
Gruppebonus:

+ årsbonus: 1% af 660.000€ = 6.600,00€

UP: Omsætningspoint | UV: Omsætningsvolumen | PK: Premiumkunde

Eksempel

10.350€ UP i alt
Trin: 25%

Difference Difference

8% 8% 14% 14% 14%

Bruttoavance:
Egenbonus:
Bonus for PK 1-3:

40% af 100€
25% af 100€
25% af 500€

40,00€
25,00€

125,00€

*Indtjening: 1.615,00€

Konsulent 1+7
Konsulent 2+3
Konsulent 4-6
+ OL-bilbonus

11% af 2000€
8% af 5500€

14% af 2250€

220,00€
440,00€
315,00€
450,00€

Gruppebonus:

+ Kvalifikation organisationsleder (OL)

11% 11%

55.000€ UP i alt
Trin: 25%

Ekstrabonus | dybdebonus Difference

11% + 1% + 2% 11% 8% 8% 8%11% 8%

direkte OL
10.000€

direkte OL
10.000€ rest

direkte OL
10.000€

direkte OL
15.000€ rest

Konsulent 8
+ OL-bilbonus

Konsulent 1-3 11% af 30.000€
Ekstrabonus:

Konsulent 8 1% af 15.000€
Differenceekstrabonus:

Dybdebonus:
2% af 15.000€

++

PK1
100€

PK3
250€

PK2
150€

PK1
100€

PK3
200€

PK2
150€

Indtjeningseksempel:

Organisationsleder Ekstrabonus | dybdebonus

Indtjeningseksempel:

*Indtjening: 5.105,00€

760,00€

3.300,00€

150,00€

300,00€
450,00€

Du
25%
100€

Konsulent 4
11%
750€

Konsulent 5
11%
750€

Konsulent 6
11%
750€

Konsulent 2
17%

2500€

Konsulent 3
17%

3000€

Konsulent 1
14%

1000€

Konsulent 7
14%

1000€

500 500 500 500

500 500

250 250

500 500

500 500

500 500

250 500 500 500

Du
25%
50€

Konsulent 4
17%

2000€

Konsulent 5
17%

3000€

Konsulent 6
17%

2000€

Konsulent 2
25%

Konsulent 3
25%

Konsulent 1
25%

Konsulent 7
17%

2500€

Konsulent 8
25%

Bruttoavance:
Egenbonus:
Bonus for PK 1-3:

40% af 50€
25% af 50€

25% af 450€

20,00€
12,50€

112,50€
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Din 1.000 euro OL-garanti!

Vi har gemt det bedste til sidst!
Efter at du har opnået organisationslederstatus, altså bonustrin 25%, vil dit mål som regel være at få nye 
organisationsledere ind i din struktur. For netop en stabil "dybde" er et sikkert fundament for din forretning. Forestil 
dig følgende: Din direkte 25% OL har kun 4.000,– € restomsætning fra sin direkte organisationsleder (25%). Så ville 
du typisk kun modtage ekstrabonus af de 4.000€ restomsætning fra din OL, selv om du også har bidraget til dennes 
"dybdeopbygning".
Derfor vores OL-garanti, der altid sikrer dig, at du belønnes fair iht. din præstation!
Det betyder: Selv om der ikke ydes en tilfredsstillende indsats, har du stadig en motivation til at blive aktiv in 
din organisations "dybdeopbygning". Det belønnes ikke kun med vores "dybdebonus", men også med vores 
"påfyldningsprincip" (OL-garantien), se eksemplet neden for.

I denne organisation er din indtjening:
Fra konsulent 2 trækkes der kun (virtuelt) 6.000€ til beregning af ekstrabonussen, som lægges til (påfyldes) konsulent 
1 i restområdet. Således modtager du 10% ekstrabonus af konsulent 1's påfyldte restomsætning. 10% af 10.000€ = 
1.000€
Desuden modtager du af hele omsætningen, minus påfyldning, fra din indirekte OK (konsulent 2) 1% dybdebonus. 1% 
af 14.000€ = 140,00€
Af din egen rest modtager du 25% minus den af dine direkte partnere opnåede bonustrin.
Konsulent 1 modtager 10% ekstrabonus af 14.000€, udregnet på grundlag af hele omsætningen fra konsulent 2, 
minus påfyldning = 1.400€
Af sin egen rest (4.000€) modtager han 25%, minus de af sine direkte partnere opnåede bonustrin (differencebonus).
Konsulent 2 modtager sin bonus af en samlet omsætning på 20.000€, og også her tages der højde for de af hans 
direkte partnere opnåede bonustrin.

Du har en samlet omsætning
på 34.000,- € og deraf 10.000€ 
restgruppeomsætning

Konsulent 1 har 24.000,– € samlet 
omsætning og deraf 4.000€ 
restgruppeomsætning

Konsulent 2 har 20.000,– € samlet 
omsætning

Konsulent 1 påfyldes med 6.000€ 
omsætning frakonsulent 2. 
Således har konsulent 1 10.000€ 
restomsætning

Din vej til succes!

Ved hjælp af følgende eksempel viser vi dig, hvad der kan ske, hvis man KUN får 5 seriøse Vegas-partnere med en
månedlig omsætning på 100,- €, og hvis de med din hjælp viderefører 5-partner-princippet. Som du vil konstatere, er 
det i princippet altså ikke nødvendigt selv at kende hundredvis af mennesker, man skal blot få øje på de RIGTIGE!

4

3

2

1 ›

›

›

›

›

Konsulent 1
25%

4.000,- € rest

Du
25%

10.000,- € 
rest

Konsulent 2
25%

20.000,- € 
samlet 

omsætning

25 GP
x 5

125 GP
x 5

625 GP

5 GP
x 5

I alt: 780 Vegas-partnere

100,- € egenomsætning
78.000€

12% ekstrabonus

Din indtjening: 
9.300€
plus bilbonus
plus dybdebonus 3%
plus årsbonus

GP: Forhandlere*før skatter og udgifter | UV ikke medtaget
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Partnerhjemmeside

Din professionelle entré!

Forhandlere

Dine fordele:
Som Vegas-forhandler har du alle de fordele, som en selvstændig organisation giver dig, uden at du derved skal indgå 
en høj økonomisk risiko. Dit samarbejde med os kan få positiv indflydelse på dit liv, og i den proces kan vi vejlede dig 
på bedste vis:

› Vi forlanger ingen høj egenomsætning
› Du har ikke brug for et lager eller personale
› Hurtig leveringstid
› Du har 2 uger returret
› Du kan uden tidspres starte når som helst
› 40% bruttoavance indenfor kosmetik og kosttilskud, 30% bruttoavance inden for smykker
› Gratis online-vejledning på vores hjemmesides interne område, inkl. adgang til dine omsætningstal i 
	 realtid, online-registrering af nye partnere, bestillingsfunktion, internt mailsystem med din organisation osv.
› Løbende vejledning med regelmæssig salgstræning og Vegas Academies
› Fantastiske konkurrencer med rejser og flotte præmier
› Vegas-produkter kan også sælges i detailhandlen, f.eks.  hos frisører, i skønhedssaloner og på apoteker

Sådan starter du samarbejdet:
Det er let at starte hos Vegas. Udfyld konsulentansøgningen, enten online eller på papir. Vær opmærksom på at vælge 
den rigtige startpakke, og send i første omgang gerne kontrakten til os pr. fax eller e-mail. Inden for 14 dage bør du 
sende os dine originaldokumenter pr. post.

Så snart vi har modtaget konsulentansøgningen og kontrolleret dine data og du har modtaget din første bestilling / din 
startpakke, kan du starte og nyde godt af alle fordelene som Vegas-konsulent. 

Som bekræftelse på din registrering hos os modtager du et velkomstbrev med dit konsulentnummer. Med 
konsulentnummeret kan du hente dine adgangsdata til det interne område på vores hjemmeside.

Også her går Vegas nye veje. Som Vegas-forhandler tilbyder vi dig straks mulighed for at oprette en personlig, eksklusiv 
hjemmeside med mange sensationelle funktioner.

Hver registreret forhandler kan ansøge om en partnerhjemmeside af vores officielle Vegas-internetside. Din 
partnerhjemmeside aktiveres straks og personaliseres med dine kontaktdata. Alle forespørgsler sendes straks videre til 
dig, så du kan svare på dem. 

Interesserede slutkunder kan straks registrere sig på din partnerhjemmeside som premiumkunder og bestille produkter 
direkte. Disse kunder registreres automatisk i din organisation. Desuden stiller vi en egen nyhedsbrev-kontaktdatabase 
til din rådighed. Enhver, der besøger din hjemmeside, som abonnerer på nyhedsbrevet, kan modtage personlige 
oplysninger fra dig.

I administrationsområdet på din hjemmeside kan du til enhver tid se, hvor mange der har besøgt din 
partnerhjemmeside, og du kan til enhver tid selv ændre dine kontaktdata. 

Du har altid styr på de oplysninger på din hjemmeside, der er relevante for dig, og vi sørger for, at de altid er på den 
nyeste stand.

Ansøg om din helt personlige Vegas-onlineperformance i det interne område på vores hjemmeside.
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Premiumkunde-koncept

Få Vegas til at levere direkte til din slutkunde gennem vores fordelagtige og komfortable premiumkunde-koncept.

Sådan fungerer det:
Ganske enkelt: Registrer din slutkunde som premiumkunde. Vi leverer de hos dig bestilte Vegas-produkter portofrit til 
din premiumkunde Det betyder, at også slutkunder, der ikke bor i nærheden af din bopæl, forsynes optimalt med vores 
produkter. Din fordel: Din slutkunde kan bestille direkte hos os. For du ved jo,
at en god kunde senere kan blive en forhandler.

Fordele for premiumkunder:
› Man indgår ingen forpligtelser, for denne service svarer til status som postordrekunde med 
	 bestillingsrabatfunktion!
› Straks efter registreringen modtager premiumkunden 20% rabat på alle bestillinger iht. katalogpriserne 
	 for hele Vegas-sortimentet
› Portofri levering ved en minimumslevering på 50,00€ til katalogpriser
› Altid mulighed for at udvide samarbejde og blive Vegas-konsulent

Dine fordele som Vegas-konsulent:
› Direkte levering til dine kunder fra os.
› Nem måde at introducere Vegas for skeptikere for eventuel senere at tilbyde dem konsulentstatus.
› Da premiumkunder ikke har krav på bonus, modtager du alle UP/UV fra premiumkunden 
	 som direkte omsætning.
› Dine premiumkunder står på din omsætningsliste, og du kan derfor opbygge en optimal relation til dem.
› Omsætningen fra premiumkunder tæller den første måned 50,00€ egen-UP til din bonuskvalifikation.

Sådan registrerer du premiumkunder:
Ganske enkelt: Bestil vores Premium-Starter-Kit til 3,50€ med art.-nr. 958. Udfyld kundeansøgningen til registrering 
af et premiumkundenummer, og send ansøgningen sammen med den første bestilling. Derefter modtager din 
premiumkunde inden for 48 timer sin bestilling og kan til enhver tid bestille hos dig eller direkte hos os med 20% rabat 
på katalogpriserne. Du kan også registrere din premiumkunde online, direkte på din partnerhjemmeside.

Sådan bestiller du:

Telefon
Mandag til fredag
+49 (0) 6078 - 96 81 10 fra kl. 11.00 til kl. 19.00

E-mail
24 timer
Til: bestellungen@vegascosmetics.de

Fax
24 timer
Til: +49 (0) 6078 - 96 81 11

Internet
24 timer
På internettes onlineområde for konsulenter på www.vegascosmetics.de

Betaling
Der er forskellige betalingsmåder at vælge imellem. Du kan få flere oplysninger fra vores aktuelle prisliste for 
konsulenter, eller du er velkommen til at henvende dig direkte hos os.

Levering
Vi leverer din bestilling hurtig og sikker pr. post.
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VEGAS COSMETICS GmbH
Lise-Meitner-Str. 4-6

64823 Gross-Umstadt | Tyskland
Tlf. +49 (0) 6078 - 96 81 10
Fax: +49 (0) 6078 - 96 81 11

E-mail: info@vegascosmetics.dk
www.vegascosmetics.dk
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